TI'I"ULACIC')N OFICIAL QUE OBTENDRAS: )
TECNICO SUPERIOR EN GESTION DE
VENTAS Y ESPACIOS COMERCIALES

DURACION: 2.000 HORAS (380 DE PRACTICAS EN EMPRESAS).

ACTIVIDADES QUE SE REALIZAN

¢ Implantar y montar espacios comerciales y escaparates.

e Investigaciones de mercados y organizar sistemas de informacion de

marketing como apoyo a acciones de marketing.
e Elaborar planes de ventas y de marketing digital.

e Controlar la logistica de la empresa (aprovisionamiento y almacén).

e Visitas a empresas y ferias relacionadas con el sector.

REQUISITOS DE ACCESO

ACCESO DIRECTO:

Titulo de Bachillerato LOGSE/LOE.

Titulo de Técnico de grado medio.

Titulo de Técnico Superior de FP, Técnico especialista, o equivalente.
Titulacion universitaria o equivalente.

ACCESO MEDIANTE PRUEBA:

SALIDAS PROFESIONALES

Prueba de acceso a la Familia Profesional de Grado Superior una vez
cumplidos 19 afios o 18 para quienes poseen el titulo de Técnico.
Prueba de acceso a la Universidad para mayores de 25 afos.

o 50

Jefe de ventas.

Representante o agente comercial.
Encargado de tienda o
Vendedor técnico.
Coordinador de cf

Escaparatista collie
Disefiador de espici 1

Cursos de especializacion profesional.

Otro Ciclo de Formacion Profesional de Grado Superior. El alumno puede
solicitar convalidaciones.demddulos profesionales.

Estudios universitarios reldei i
establecer convalidaciones ep;
Preparacién de las Pruebas
las asignaturas troncales.
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http://www.educa.jcyl/fp/es
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47007 Valladolid

Tfno. 983 278450
www.iescondesaeylo.com
e-mail: 47006533 @educa.jcyl.es

e-mail Departamento CyM:
comercio@iescondesaeylo.com
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